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 un volume de ventes stable 

depuis 4 ans 
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 l’apparente stabilité des 

surfaces vendues 
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Géolocalisation et 

valeur des 

transactions 

associées 



 

 

 

 



grands marchés 
résidentiels 

classification 

• Logements selon leur type 

• Logements selon leurs 

catégories 

• Statuts d’occupation 

• Les emménagés récents 

• … 

 

• Taux de construction 

• Taux de mutation 

• Prix de vente des biens 

• Niveaux de loyers 

• Caractéristiques des biens 

vendus 

• … 

 



La typologie des 8 classes à l’iris : 

•Classe 1 : périurbain « rural » 

•Classe 2 : grandes maisons et propriétaires occupants 

•Classe 3 : marché attractif et tendu 

•Classe 4: marché front de mer baulois 

•Classe 5: marché littoral presqu’ilien 

•Classe 6 : marché littoral 

•Classe 7 : quartiers de renouvellement urbain 

•Classe 8 : marché de centres urbains (plus anciens) 

Carte de travail 



La typologie des 3 classes à l’iris : 

•Classe 1 : espaces périurbains 

•Classe 2 : espaces littoraux 

•Classe 3 : espaces urbains 

 

Carte de travail 





• Les résidences principales sont d’abord des 

appartements 

• Faible % de propriétaires et % plus élevé de 

locataires hlm 

• Taux de mutation important  

•  Surreprésentation des emménagements 

récents  

• Des appartements vendus plus grands 

• Des terrains des maisons vendues plus petits 



• Fort % résidences secondaires et faible % 

de résidences principales 

• Valeurs élevées des ventes de biens 

anciens 

• Appartements vendus plus petits 

• Terrains des maisons vendues plus petits 



• Importance des maisons individuelles 

• avec de grands terrains 

• occupées par des propriétaires 

• Peu d’appartements 

• Sous représentation des marchés 

locatifs 

• Faible taux de mutation  

• Moins d’emménagés récents 

• Prix de vente moins élevés 

• Sous représentation des résidences 

secondaires 



 

 

 

 



• exhaustive et qui traite la vente réalisée  

• géolocalisée,  

• pluri-domaines : habitat, économie et foncier 

• complémentaire à d’autres fichiers  

• un suivi dans le temps (fichier 5 années consécutives),  

• des comparaisons entre territoires (sous réserve des modes d’exploitations 

préalables)  

• Sur les champs fiscaux (article CGI) > des sous marchés résidentiels 

• Sur le domaine du foncier 




